Devenir franchisé : quels
sont les avantages 7?

La décision d’investir dans une franchise est une décision qui
nécessite de la réflexion et des recherches avant de pouvoir
passer a l’action !

Se lancer en tant que franchisé présente de nombreux
avantages, ce qui en fait un choix populaire aupres des
entrepreneurs qui décident de créer leur propre entreprise.

Découvrons ensemble les principaux avantages qu’il y a a
devenir franchisé !

Si vous souhaitez lire plutdét un guide pratique pour devenir
franchisé, nous vous invitons a consulter le site Franchise
Directe.fr qui propose de nombreuses ressources pour aider les
entrepreneurs a se lancer dans le monde de la franchise
Devenir Franchisé : en savoir plus.

Les avantages a devenir franchisé

Récoltez le fruit de son travail

Avez-vous parfois l’'impression de ne pas étre suffisamment

récompensé pour votre dur labeur dans votre carriere actuelle
?

Avec une franchise, vous étes travailleur indépendant: Tout
effort que vous déployez pour gérer votre propre entreprise
aura un impact direct sur vos revenus, plutét que de profiter
a quelqu’un d’autre.

Plus vous investissez dans votre entreprise, plus vous en
sortez, ce qui, pour la plupart des gens, sera beaucoup plus
gratifiant et stimulant.


https://www.arisal.org/2021/02/16/devenir-franchise-quels-sont-les-avantages/
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Travail flexible

Une franchise vous permet de prendre le contr6le de votre vie,
en vous donnant la liberté et 1’indépendance d’organiser votre
propre horaire de travail en fonction de votre style de vie.

Vous étes peut-étre prét a travailler le week-end pour avoir
ensuite plus de temps libre plus tard dans 1’année.

Tout cela est possible avec une franchise — vous n'’avez
personne d’autre a qui répondre sinon vous mémes.

Limiter les risques

Vous bénéficierez également d’un modele commercial éprouvé et
des systemes seront mis en place pour le suivre.

Tous ces systemes seront testés et éprouvés par le
franchiseur, qui disposera d’une grande expérience et d’un
grand savoir-faire.

Si vous suivez correctement 1les stratégies de votre
franchiseur, il est peu probable que votre entreprise de
franchise soit un échec. Capitaliser sur la réputation de son
franchiseur permet de démarrer son aventure avec un avantage
non-négligeable.

Recevoir un soutien continu

Créer sa propre entreprise peut étre un processus a la fois
décourageant et stressant.

Si vous 1investissez dans une franchise, vous recevrez un
soutien opérationnel et émotionnel continu de la part de votre
franchiseur, notamment une assistance pour l’'administration,
l'assurance, les documents juridiques, les finances et le
marketing.

Cet appui continu du franchiseur se révele extrémement au



cours de l’aventure parce qu’il permet de faire face aux
principales difficultés.

Programmes de formation et de soutien

La majorité des franchiseurs proposent des programmes de
formation et de soutien pour vous apprendre a gérer votre
entreprise avec succes.

Toutes les grandes marques en franchise disposent de
programmes de formations et de soutien pour les nouveaux
franchisés. Cela augmente drastiquement 1les chances de
réussite et se trouve a étre dans 1'intérét a la fois du
franchisé et du franchiseur.



